DIT IVÆRKSÆTTEREVENTYR

Et praktisk arbejdshefte til dig der overvejer at blive din egen chef. En hjælp til refleksion og finpudsning af din idé.

 

Navn: ____________________________

Dato: _____________________________


Velkommen
Denne spørgerække er ikke lavet for at imponere banken. Den er heller ikke lavet for at imponere din revisor, din svoger eller andre mennesker. Den er lavet til dig selv, for at hjælpe dig med at finde ud af, om iværksætterlivet er det rigtige for dig, og om din idé er stærk nok til at fortjene din tid, dine penge og din energi.
Skriv ærligt. Der er ingen karakterer. Kun bedre beslutninger.
Sådan bruger du hæftet
Tag dig god tid. Du behøver ikke udfylde det hele på én gang. Nogle af spørgsmålene vil være nemme at besvare. Andre vil måske sende dig ud for at tale med kunder, familie, leverandører eller andre iværksættere. Det er præcis meningen.

Bagefter
Når du så har udfyldt hæftet, kan du lave businessplanen til banken, revisoren og investorerne. Til dette kan du langt hen ad vejen bruge indhold fra disse refleksioner.


1. Hvorfor vil jeg være iværksætter?
Hvad er mine vigtigste grunde til at starte virksomhed?




Hvad håber jeg at få ud af det?





Hvis jeg var økonomisk uafhængig, ville jeg så stadig starte denne virksomhed?





Hvad er jeg villig til at ofre?







2. Hvorfor lige denne virksomhed?
Hvorfor har jeg valgt netop denne idé?





Hvilke erfaringer eller kompetencer bringer jeg med mig?





Hvilke andre muligheder har jeg overvejet?





Er dette den bedste virksomhed for mig – eller blot den første idé jeg fik?


3. Tag baglandet med på rejsen
Hvem bliver påvirket af min beslutning?





Har jeg talt åbent med dem om mine planer?





Hvilke bekymringer har de?





Hvordan vil vi håndtere de belastninger der kan opstå?







4. Kender jeg mine begrænsninger?
Hvad er jeg god til?





Hvad er jeg mindre god til?





Hvor får jeg brug for hjælp?





Hvem kan hjælpe mig?







5. Virksomheden
Hvad skal virksomheden lave?





Hvad skal virksomheden ikke lave?





Hvordan ser virksomheden ud om 1 år?





Hvordan ser virksomheden ud om 5 år?







6. Produkt og kunder
Hvilket problem løser jeg?



Hvem er mine kunder?



Hvordan løser de problemet i dag?



Hvorfor skal de vælge mig til at løse deres problem?



Hvordan får jeg de første 10 kunder?



Hvordan får jeg de næste 100 kunder?


7. Konkurrenter
Hvem konkurrerer jeg med?




Hvad gør de godt?





Hvad gør de mindre godt?





Hvordan vil jeg adskille mig?







8. Økonomi
Hvor meget skal jeg omsætte for at kunne leve af virksomheden?



Hvor længe kan jeg klare mig uden overskud?



Hvad er mine største økonomiske risici?



Hvor meget skal jeg investere?



Hvilke nøgletal vil jeg følge?







9. Risici og kriser
Hvad kan gå galt?




Hvordan vil jeg reagere hvis salget svigter?





Hvordan vil jeg reagere hvis jeg bliver syg?





Hvordan vil jeg reagere hvis en nøglekunde forsvinder?







10. Mit stop-tidspunkt
Hvornår vil jeg erkende at virksomheden ikke lykkes?




Hvilke økonomiske grænser vil jeg sætte?




Hvilke advarselssignaler skal jeg holde øje med?







11. Actionplan
Hvad skal jeg gøre de næste 30 dage?




Hvad skal jeg gøre de næste 90 dage?





Hvad skal jeg opnå det første år?







Iværksætter-kompas
Giv dig selv en score fra 1 til 5.
Motivation:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Faglige kompetencer:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Salgsevner:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Økonomisk robusthed:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Netværk:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Opbakning hjemmefra:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Risikovillighed:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Evne til at håndtere modgang:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Disciplin:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐
Vedholdenhed:  1 ☐  2 ☐  3 ☐  4 ☐  5 ☐


Virkelighedstjek
☐ Jeg ved præcist hvad jeg vil sælge.
☐ Jeg ved præcist hvem mine kunder skal være.
☐ Jeg har talt med potentielle kunder.
☐ Jeg kender mine konkurrenter.
☐ Jeg har styr på økonomien.
☐ Min familie ved hvad jeg og de går ind til.
☐ Jeg har en plan hvis tingene går galt.
☐ Jeg kender mit stop-tidspunkt.
☐ Jeg er stadig motiveret til at starte virksomhed.


Min beslutning
Når du er nået hertil, er det tid til at træffe en beslutning. Måske er du klar til at springe ud i det. Måske har du brug for mere tid. Begge dele er helt okay.
☐ Jeg starter virksomheden.
☐ Jeg undersøger idéen nærmere.
☐ Jeg udsætter opstarten.
☐ Jeg vælger ikke at starte virksomhed.

Hvorfor har jeg truffet denne beslutning?





